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Concepteur original et
créateur engage, Jean-
Claude Tornior a traverse
la haute fidélité comme un
passionné franc tireur
mais toujours a I'écoute
de ses émotions et de
cette forme de perfection
sonore qui I’habite depuis
toujours et I'a conduit
dans I'univers du cable...

Vous étes aufourd hul un spécialiste
reconnu du cablage, mals vous n'avez pas
commencd par cela ?

Mon, bien au contraire, j& termine

par le cible (rires)...

C'est donc un cheminement ?

Oui, absolument. Car tous les concepls
qui ne s'expliquent pas facilement
s'appréhendent sur le long tarme...
Sangez tout simplement que deux cables
identigues aux mesures peuvent sanner
trés différemment.

Comment s'est passée

votre rencontre avec le son ?

Ma vie 25t basée sur ke son depuis
toujours. Mes parents detestaient la
musigue, mais a chague fois que je
voyais un gros poste Grundig chez des
amis et que je regardais le diamant s&
poser sur le disque, |'étais complétement
fasciné. J'ai réussl & avoir un
électrophone La Guide Du Disque a4 12
ans et je 'ai compléternent modifié en me
randant comple quiil my avait pas

d'aigu... Et lorsque j'ai réussi mon
certificat d'éludes & quatorze ans, mon
pére m'a proposé de m'offrir un velo

et je lui ai demandé de me donner
I'équivalent de son prix en composants
alectroniques, resistances, lampes... Et
j'ai construit mon premier ampli avec des
push-pull d'ELB4, Je n'y connaissais rien,
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j'al suivi le schema el j'ai tout soude
ensemble. Un ami qui avait fait une
école d'électronique m'a donné un coup
de main el c'atart parli. Apres, sur cetle
base, 'al essaye tous les tubes.

Fuis |'ai construit un énorme baffle

Il ne faut pas oublier qu'a I'épogque on
fonctionnail en mono,

Vous pensiez en faire volre métier ?

Pas tout de suite, Je voulais juste
reproduire le son fascinant que je
trouvais dans une boite de nuit ol
j'écoutais du jazz sur des Altec Lansing.
Mais mon pére travaillait chez Rhine
Poulenc et voulait que ja fasse des
études de chimie. Ce que |"ai fait. Plus un
an dans la méme société. Et aprés, |'ai
définitivement bifurqué. J'étais devienu
autodidacte en electronique et lors de
mon service militaire dans les
transmissions au Mont Valérien, |'ai
réappris toutes les bases.

J'ai commencé a faire du commercial
pour une entreprise da composants
électroniques. Cela m'a parmis d'entrer
en contact avec Elipson.

Joseph Léon vous a engagé. ..

Oui comme commercial, mais dés
que j'avais un moment j'élais toujours
avee lui au labo, el il a vite vu que
c'était ma passion.

Voire vral départ en quelque somme 7
Qui. Joseph Léon avait une véritable
vision du son. Et &tre chez Elipson, cela
voulait dire avoir acces au labo de
I'ORTF, rencontrer les praneurs de son,

les professionnels ; une vraie richesse,
Je m'occupais des sonorisations
professionnelles de thédtres, de
studios... C'était immeanse comma
travail... J'ai appris une foule de chosas,
je suis entré en plein dans le son, ce son
qui est au-dela des modes. Parce qu'a
I'"époque il ¥ avait un goufire entre les
professionnels et ce que I'on appelle
aujourd'hui les audiophiles. Las
constructeurs anglais commengaient
juste & avoir de l'ambition et proposaient
une écoute trés douce, aux antipodes
des pros qui eux tendaient vers une
restitution ouvertement dynamigue. Bref,
c'était un fourmillerment parmaneant. Ja
suis resté dix ans chez Elipson

Aprés vous vous &les lancé seul...
J'avais presque trente ans et j'ai crés
Phonophone le 7 juillet 1977 et jai
commence A faire des enceintes dans
mon appartement avec les moyens du
bord mais un enthousiasme débordant.
J'al eu la chance que ma premiérg
gamme plaise beaucoup, mais je n'élais
pas trés commercant et cela m'a
desservi. Phonophone a sorti des
enceintes, des amplificateurs, des
préamplificateurs, des étages phono, et
méme un lecteur de CO fin 1984. Mais je
gUis haureux de voir la cite qu'a encore
la marque aujourd’hui. Aprés
Phonophonea, ['ai &t rédacteur en chef de
Son Video Magazine pandant guatre ans.
Puis j'ai travalllé quelque temps chez
Panasonic. Et j'ai finalement collaboré &
la revue Répertoire ol j'ai decouvert les
cables et tout leur potentisl,



Vous en doutiez ?

Four étre honnate, lorsque I'on est
technician, il y a de quoi s'interroger.
Surtout que des cdbles, on en utilise
toute la journde pour relier des appareils
de mesure. Vous prenez nlimporte quel
fil de lampe de chevet et il va vous
passer 3 gigahertz. Monster et d'autres
constructeurs proposaient des produits
ahurissanis. Je me suis dit que

j'allais faire un banc d'essai de

cébles pour démystifier tout cela... et je
suls tombé dedans !

C'est-a-dire...

...Oue je me suis rendu compte qu'il y
avait des différences ahurissantes. Et j'ai
vite compris qu'il fallait utiliser le bon cible
au bon endroit. Qu'il n'y avait pas toujours
UN modéle supérieur qui écrasait les
autres, mais surtout des notions de
complémentarité. Et j"ai monté Hi-Fi
Cébles & Compagnie en me jurant que je
ne recommencerais jamais a fabriguer
(rireg). Je proposais ditférentes marques
de cébles pour différants usages, en
fonction des besoins des clients.

C'était une premiére en France ?

Oui, d'autant plus que j'ai attaqué tout de
suite avec le prét sous caution. Parce
que la cable, gu'on le veuille cu non,
c'est I'élément final du systéme. On ne
bétit pas la chaine autour du cable, on
met le cable au dernier moment, Il y a
souvent un rapport totalement
passionnel entre les gens el leur matérniel
et parfois ['achat pulsionnel n'est pas le
plus judicieux. Un méme systéme
sonnera différemment dans deux piéces
distinctes, et il faudra peut-dtre un céble
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différent dans chacun des cas. A Hi-Fi
Cables & Compagnie, on préte toujours
plusieurs types de cébles préalablement
saélectionnés en fonction du systéme du
client, et il procéde seul a ses essais.

Et quand avez-vous commencé a
développer vos propres cdbles ?

Quand on est passionngé, on reste
toujours en veille, toujours " allumé ™ ;
wous étes votre premier client. E1 4 un
cartain momeant, s vous n'étes pas tout &
fait satisfait par ce que vous vendez,
vous cherchez a aller plus loin,

Tous les concepteurs sont passes par
cette &tape. Etironie du sort, a ce
moment-1&, un commaensial britannique
pousse ma porte avec des cables
monobrin argent isolés téflon. Il vendail
tous les composants nacessaires pour se
faire ses cables soi-mamae,

Comment le profet a-t-if mir 7

Mes premiers essais n'étaient pas si
concluants. Et au terme de plusieurs
heures d'essai, j'ai compris qu'il fallait
miettre les conducteurs an série at non
pas an parallele parce gue dans le
premier cas, les qualités s'additionnent,
alors que dans le second cas ce sont les
défauts. Et, au fil du temps et des
SXPENences, & suUis revenu a une
structure en cuivre multibrin, La
géometrie, I'agencement et I'assemblage
des conductaurs sont daterminants. Il
existe une théaorie gui fait 'analogie entra
ce qu'il se passe a l'inténieur d'une
enceinte et & lintérieur d'un cable.
Comme les ondes vont beaucoup plus
vite, les résonances partent dans tous
les sans, comme dans un lyau. Et

Jean-Claude
Tornior ou un
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guand un conducteur n'est pas trés
conducteur, cela a tendance & pondérar
ce phénoméne.

Vous avez pu tirer également

parti de vos expériences passées 7

O, par exemple chez Elipson, Josaph
Léon a expérimenté la configuration des
HP en hexagone, la figure géoméirique
la plus parfaite. Et j'ai repris cefte
topologie pour les cibles. Par pure
intuition ; la vie est courte et parfois il faut
prendre des raccourcis.

Quand est sortj le premier

produit HI-FI Cables & Compagnia 7
C'était un modéle de modulation, |'lsis. Ja
le fabriquais entidrement & la main el nous
avons commence a le vendre a quelques
bons clients qui ont bien accroché avec le
produit, Mais le véritable lancemant de la
marque fut lié a lntroduction du second
produit, le Maxitrans.,

Uin trés beau succés commercial...

Qui, ¢'était vraiment magique, c'est le
destin qui m'a envoyé un ange pour ma
donner un bon coup de main. J'essayais
de nombreux cables HP sur mon
systéme an atant toujours insatisfait. Je
n'arrivais pas a trouver un modala qui ait
a la fois la dynamigue el la proprete, On
etait parti sur une configuration de 19
brins de vingl centiégmes. Et 4 la
recaption de la commande da notre
fournisseur, il y avait une erraur, atl'on
se retrouve avec du trente centiémes. En
désespoir de cause j'essaye quand
méme et bien que ce fut décevant sur
certains critéres, je sentals qu'il y avait
guelgue chose, Au bout d'un moment, je



tresse les conducteurs, et 13, le miracle
opére. En revanche j'ai compris quune
torsade é1ait encore plus efficace, mais le
concapl élail bien |4, Aprés, |'ai essayé de
faire varier un & un tous les paramétras,
mais c'est cette géométrie précise qul
fonctionnait ke miaux.

Cela veul-il dire que tous

les critéres ont une importance 7

Oui, méme |e colorant du diélectrique
change le son. Une fois, suite 4 une emeur
de nofre fourmnisseur, NOUs &voNns

monté du Maxitrans dont les bring dtaient
gainés en noir et le résultat &tail
catastrophique. La teneur en colorant
change les proprigtés du didlectrique,
c'est pour cela que I'on n'utilise

plus que du transparent, sauf sur
certains petits produits pour des raisons
de colt de revient.

Y a-t-il eu une volonté marguée

de faire une gamme ?

Non, cela a plus &té un glissement naturel.
J'ai beaucoup hésité, parce qu'avec
Phonophone, |'al beaucoup souffert de la
distribution et des problémes de durée de
vie das produits. Or un ban prodult peut
s'inscrire dans la duréa. En outra j&
voulais absolument vendre en direct. Et je
m'en felicite aujourdhui parce que j'ai
découvert des clients absolument
magnifigues. Mes clients ont constitué
mon plus gros laboratoire parce gu'ils
m'ant aidd sans le savoir. Ils ont apporté
de nombreux témoignages et d'une
certaine maniére, ils ont participé & la
conception de certains produits.

Pourquoi le prét 7

Parce gue ¢'est le seul moyen de
découvrir les qualités d'un produit sur le
long terme. Sur une trés courte période, le
client choisil toujours le produit le plus
impresslonnant, le plus clinguant. Sur
plusieurs jours, un produit vraiment
équilibré fait toujours la différence.

Comment se développe un chble ?

Il faut bien s0r avoir une idée précise de
son architecture de base, maisil n'y a pas
de recetles miracles, juste du bon sens et
la volonté de placer un produit sur un
créneau particulier, ce gui impose
certaines contraintes budgétaires.

Aprés, il faut se fier 4 son oreille, car les
mesures sont impuissantes a metire las
différences en evidence.

L'aspect mécanique est-il important ?

Oui, cela joue énormément. Un cable
pluttt raide est toujours plus rassurant car
il peut 2e prévaloir d'une ceraine intégrité
mécanique. Le prolotype du Khnoum
n'avait pas les joncs raidisseurs el sonnait
moing bien que le modale définitif, Dans le
méme ordre d'idée, tous nos cables
analogiques sont paralidles & 'exception
du plus petit pour des raisons de codt. Gar
cette structure offre & mes yeux de Dien
meilleurs résuiiats,

Comment vos cibles sont-ils fabriqués ?
Mous avans eu la chance de rencontrer un
parienaire industriel trés sérieux qui
fabrique das cables pour 'agronautigue.
Cela nous garaniit une gualité de
fabrication remarquable et une
homogénéité de production extrémament
cohérente. Pour le consommateur ¢'est
aussi une caution de sérieux et de durée.

Que pensez-vous des cibles frés onéreux 7
Je pense que ¢'est une stratégie
commerciale. Car rien ne justifie un prx
excassivernent ongreux, Hormis la valeur
ajoutée, comme sur un produit de luxe !
Bien s0r certains développements sont
trés colteux, mais tout de méme, certains
produits sont inaccessibles. Mais quelgues
constructeurs ont forgé leur image de
marque de catte maniére. Certaing
propriétaires de trés gros systéemes
favorisent d'ailleurs cela en ne choisissant
gue des cables dont le prix est en rapport
aved leur chaing sans toujours comparer,

Et les mesures ?

Elles sont impuissantes & déceler les
difiérences de son. En réalité, toute notre
technalogie sert & mettre de I'air en
vibration, et qui plus est, a4 &lre reconnu par
un systéme auditif d'une complexité
exceptionnelle, nos oreilles el notre
carnveau, deux organes complémentairas
at antagonistes. Car si l'oreille est
aminemmeant perfectible, le cerveau
rattrape tout. Quand vous mellez un
nouveau cible sur votre chaine, comme gi
vous changiez de pidce d'écoute, il fawt
que volre systéme sensoriel et cérébral se
recalibre pour apprécier les difiérences et
reprendre S&s marques, ce qui ne
n'empéche nullement le rodage du cable.
Le mécanisme auditif ne sintérasse qu'a
ca qui change dans | son.

Propos recueillis par Laurent Thorin



